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SistemaSistema
integrado deintegrado de
promoção depromoção de
exportaçãoexportação

S.I.P.E.S.I.P.E.



22

Rede de empresasRede de empresas
  Os consórcios de promoçãoOs consórcios de promoção

de exportaçãode exportação

Quando um Quando um ““concorrenteconcorrente”” se se
torna um aliadotorna um aliado
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Mercado InternacionalMercado Internacional
hà hà espaço para espaço para PMEsPMEs??

     

Grandes empresas

P.M.E.

       Empresas Asiáticas
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Quantas pequenas empresas  fechamQuantas pequenas empresas  fecham
por ser pequenas oupor ser pequenas ou

por pensar por pensar ““pequenopequeno””??
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Mercado InternacionalMercado Internacional
((o espaço para o espaço para PMEs PMEs está cada vez maisestá cada vez mais

reduzidoreduzido))

     

Grandes empresas

P.M.E.

          Empresas Asiáticas

••

Empresas Asiáticas

P.M.E.

Grandes empresas
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As As pmes pmes e o desafio  da exportaçãoe o desafio  da exportação
A empresa deve escolher  entre :A empresa deve escolher  entre :

!! Crescer a qualquer custoCrescer a qualquer custo

!! Defender seus  nichos de mercadoDefender seus  nichos de mercado

!! Assumir comportamentos de  colaboraçãoAssumir comportamentos de  colaboração

     para trabalhar como       para trabalhar como  ““grande empresagrande empresa””
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O resultado da colaboração è  muito  maior daO resultado da colaboração è  muito  maior da
soma dos aportes de cada um dos participantessoma dos aportes de cada um dos participantes

ao grupo.ao grupo.

A rede de empresas permite à A rede de empresas permite à pmepme

de trabalhar em uma dimensão muitode trabalhar em uma dimensão muito
maior, mesmo  permanecendomaior, mesmo  permanecendo

pequenapequena
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CONSÓRCIO MONOSETORIAL
 (Móveis) 

Móveis para dormitórios

Móveis para sala de jantar

Móveis para sala de estar
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CONSÓRCIO MULTISETORIAL COMPLEMENTAR

Móveis Artigos de decoração  

Iluminação para casa
Têxtil para casa

(roupa para cama, 
mesa, banho)
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CONSÓRCIO MULTISETORIAL HETEROGÊNEO

Móveis Jóias 

Têxtil Alimentos
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Consórcio de serviçosConsórcio de serviços

SISTEMA INTEGRADO DESISTEMA INTEGRADO DE
PROMOÇÃO DEPROMOÇÃO DE

 EXPORTAÇÃO EXPORTAÇÃO

S.I.P.E.S.I.P.E.
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Objetivo do consórcio de promoçãoObjetivo do consórcio de promoção

Contribuir para o  incremento da  capacidadeContribuir para o  incremento da  capacidade

competitiva da competitiva da pmepme..
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Web Web sites sites para para consórciosconsórcios

!! www.www.sebraesebrae..comcom..brbr

!! www.apexbrasil .gov.brwww.apexbrasil .gov.br

!! wwwwww..abimovelabimovel.com.com

!! wwwwww..brazilianexportsfurniturebrazilianexportsfurniture.com/.com/

!! wwwwww..assintecalassintecal.org..org.brbr

!! wwwwww..economiaeconomia..gobgob..mxmx

!! wwwwww..cemuecemue..comcom..mxmx

!! wwwwww..procomerprocomer.com.com
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consórcio de serviçosconsórcio de serviços

!! promoçãopromoção

!! assistênciaassistência
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PromoçãoPromoção

!! Feiras.Feiras.

!! Missões de negócios.Missões de negócios.

!! Missões de compradores.Missões de compradores.

!! Show Show roomroom..

!! Escritórios no exterior.Escritórios no exterior.

!! Web Web sites.sites.

!! Catálogos.Catálogos.

!! Marca própria.Marca própria.
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Assistência técnicaAssistência técnica

!! Importar e comprar insumos.Importar e comprar insumos.

!! Atividades de treinamento.Atividades de treinamento.

!! Convênios com expertos em diferentesConvênios com expertos em diferentes
áreas do C.Exterior.áreas do C.Exterior.

!! Convênios com:Convênios com:

   Bancos, seguros, consultores,   Bancos, seguros, consultores,
universidades, certificadoras, universidades, certificadoras, tradingstradings..
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!! Pesquisa  de mercadoPesquisa  de mercado
!! Incorporação e adaptação  de novasIncorporação e adaptação  de novas

tecnologias.tecnologias.
!! Modernização das maquinas.Modernização das maquinas.
!! Assistência em assuntos  técnicos,Assistência em assuntos  técnicos,

financeiros, administrativos.financeiros, administrativos.
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Como não fazer um consorcio de promoçãoComo não fazer um consorcio de promoção
( mencionamos algumas das 30 formas de( mencionamos algumas das 30 formas de

como não fazer)como não fazer)



1919

!!Falta de lideranFalta de liderançça, imparcialidadea, imparcialidade
e preparae preparaççãão to téécnica do diretor docnica do diretor do
consorcioconsorcio

!!Nomear o diretor do consorcioNomear o diretor do consorcio
entre os associados do mesmoentre os associados do mesmo
consorcioconsorcio

!!Excesso de individualidade eExcesso de individualidade e
desconfiandesconfianççaa

!!Recursos humanos inadequados.Recursos humanos inadequados.
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!!Falta de uma comissFalta de uma comissãão o internainterna
sobre assuntos sobre assuntos éticos.éticos.

!!   Falta de integraFalta de integraççãão da diretoria doo da diretoria do
consconsóórcio com cada um dosrcio com cada um dos
consorciados.consorciados.

!!  Falta de um capital m Falta de um capital míínimo paranimo para
investir nos  primeiros doze mesesinvestir nos  primeiros doze meses
de atividade.de atividade.

!!CrenCrençça de que poucas aa de que poucas aççõõeses
promocionais possam produzir umpromocionais possam produzir um
grande efeito nas vendas.grande efeito nas vendas.
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!!Atitudes passivas nas reuniAtitudes passivas nas reuniõões.es.

!!DiferenDiferençça de contribuia de contribuiççãão e deo e de
empenho por parte dosempenho por parte dos
consorciados.consorciados.

!!Falta de um numero mínimo deFalta de um numero mínimo de
empresas para o grupoempresas para o grupo

!!CoexistCoexistêência de empresasncia de empresas
concorrentes entre elas, de umaconcorrentes entre elas, de uma
mesma mesma áárea geogrrea geográáfica.fica.
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As vantagens na participaçãoAs vantagens na participação

!! Redução do custo da Redução do custo da ““inexperiência.inexperiência.
!! Acesso a novos mercados,Acesso a novos mercados,

diversificando os clientes.diversificando os clientes.
!! Melhor poder contratual.Melhor poder contratual.
!! Redução do custo para a promoção,Redução do custo para a promoção,

comercialização e administração dacomercialização e administração da
exportação.exportação.

!! Maior valor  agregado no produtoMaior valor  agregado no produto
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!! Possibilidade de trabalhar com umaPossibilidade de trabalhar com uma
marca forte.marca forte.

!! Redução do custo na obtenção daRedução do custo na obtenção da
informação.informação.

!! Despertar maior interesse noDespertar maior interesse no
comprador (para compras maiores).comprador (para compras maiores).

!! Redução de custo na logística.Redução de custo na logística.
! Centro de distribuição.
! Escritório no exterior
!! Mais fácil acesso a financiamentos.Mais fácil acesso a financiamentos.
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Como realizar o projeto Como realizar o projeto S.I.P.E.S.I.P.E.

!! Sensibilização.Sensibilização.

!! Preparação.Preparação.

!! Implantação.Implantação.

!! Consolidação.Consolidação.
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Exemplos de nossos projetos S.I.P.E.Exemplos de nossos projetos S.I.P.E.
implantados por nossa empresa,  na A.latinaimplantados por nossa empresa,  na A.latina

www.assintecal.org.brwww.assintecal.org.br
www.costaricanfood.netwww.costaricanfood.net

www.925manos.comwww.925manos.com



2626

Esta è uma demo deEsta è uma demo de
parte do material usadoparte do material usado

no cursono curso  on lineon line

““Redes de empresasRedes de empresas””pelapela
wwwwww..unisulvirtualunisulvirtual.com..com.brbr


